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20 ans d’expertise en gestion
de patrimoine

Editeur de logiciels spécialisé depuis plus de 20 ans, Wizio accompagne la digitalisation des
meétiers de la gestion de patrimoine.

La plateforme fournit aux cabinets une architecture intégrée du cycle de vie patrimonial de
leurs clients. Elle orchestre 'ensemble des étapes du conseil dans une logique continue : de la
connaissance a l'adéquation puis & la souscription. Elle permet de valider et de tracer chacune des
étapes précontractuelles, puis contractuelles. L'agrégation des données et les audits automatisés
permettent, tout au long de la vie, de vérifier 'adéquation sur la base de données fiables.

Chaque étape s’inscrit dans un environnement structuré et aligné avec les exigences
réglementaires propres au marché frangais.

"Notre expertise en gestion de patrimoine nous permet
de comprendre les enjeux métier de nos clients. Notre
expertise technologique nous permet de les traduire
dans des outils fluides et accessibles”

CHRISTOPHE MOTA
CEO Wizio

Adopté par les acteurs
de référence

Plus de 800 indépendants et 400 cabinets font
aujourd’hui confiance @ Wizio, dont des réseaux
nationaux et des structures institutionnelles
dépassant les 200 collaborateurs.

La plateforme s’adapte & chaque organisation "Nous avons trouvé chez Wizio a la fois
par le déploiement d’'une architecture de travail un outil CRM permettant d’orchestrer
calibrée selon ses flux, ses équipes et son modéle la partie Front et Middle Office, mais
opérationnel. également des bénéfices significatifs

pour nos utilisateurs. C'est un élément
déterminant dans la conduite du
changement lorsque l'on change
d’outils métiers."

Régulierement positionné face au leader
historique lors des consultations sectorielles,
Wizio s'impose comme une solution experte
pour les organisations recherchant profondeur
fonctionnelle et capacité de déploiement a MARIE VORMUS
I'échelle. COO Valoria




Un socle CRM central, modulaire et

interopérable

Wizio constitue le socle CRM sur lequel repose
'ensemble de I'environnement digital du
cabinet. La plateforme centralise une donnée
client exhaustive, et forme une base fiable
pour le pilotage, la conformité et le conseil.

Son architecture modulaire et interopérable
permet de connecter en API des outils internes

ou externes. Vous offrez & votre cabinet un
écosysteme personnalisé, cohérent et évolutif.

La plateforme se déploie en marque blanche
et s‘adapte a l'identité, & I'organisation et aux
processus propres & chaque structure. Elle
devient ainsi un levier d'agilité, de performance
et de scalabilité pour les organisations
patrimoniales qui souhaitent structurer leur
croissance sans compromettre leurs exigences
opérationnelles.

La sécurité comme
principe fondateur

La sécurité structure I'architecture de la plate-
forme. Elle garantit la protection des données,
leur valeur juridique et la cohérence des flux.

L'agrégateur Wizio constitue une brique
centrale du socle : il a été congu comme une
boucle continue de collecte, de contréle et de
fiabilisation de la donnée.

Une infrastructure
souveraine, résiliente et
supervisée en continu

Les données sont hébergées sur trois data
centers distincts en France, garantissant
redondance, continuité d'activité et
souveraineté des informations.

La sécurité est testée deux fois par an par
des audits d'intrusion indépendants. Un SOC
externalisé supervise en permanence la
plateforme afin de garantir une protection
continue face aux évolutions des menaces.



Conformiteé

Lauréat Patrimonia 2025
Innovation Digitale
Audit & conformiteé

Reconnue pour son approche en audit et
conformité, Wizio vous permet de structurer,
piloter et automatiser vos obligations
réglementaires.

Wizio travaille en direct avec les chambres et
associations professionnelles afin d’intégrer
leurs modéles et exigences au coceur de
la plateforme. Leurs évolutions sont prises
en compte en continu pour garantir des
référentiels toujours conformes.

Vous visualisez en temps réel I'état de vos
dossiers documents générés, signatures

obtenues, échéances d renouveler.

4 ' Suivi g Composeur de dossier ¥ \Vigilonce 3 Questionnaires
Le stotut des documents est
Vous pouvez les mettre o jour manueliement
DER, Entrée en relation 28/10/2025
Relevé dinformation 08/10/2025
Convention RTO 02/04/2025
Questionnaire LCB | FT njoz2/2026
Profil de risque 20/02/2026
Profil ESG 19fo2/2026 G
Registre du gel des avoirs 24[02/2026
Lettre de mission o8/10/2025
Document d adéguation 24f02/2026
Class!
( 1| Cliguez pour modifier la liste des documents A suivre
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Capocité a subir de

Sensibilité ESG

ification MIF

Une fois votre chambre paramétrée, Wizio
automatise 100% des parcours réglementaires :

Connaissance client
Relevé d'information interactif complet

Entrée en relation et précontractuel

DER, lettre de mission, questionnaires de
connaissances, convention RTO

Parcours contractuel
Profil de risques, ESG, LCB-FT, LAB
Déclaration d’adéquation

Signature électronique
Offerte et en illimité avec Yousign®

Archivage sécurisé
Coffre-fort numérique intégré conforme
a vos obligations en matiére de RGPD

0O 606 0 o



Gouvernance

Portefeuille défensif Generali, Swisslife, Vie Plus : historique de valorisation base
duit
produi
Portefeuill del
1,400
[
avec backtesting
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Vous construisez vos portefeuilles e RN e IR
modéles dans Wizio : allocations cibles, i MY y
niveaux de risque, typologies d'actifs.
600 2021 2022 2023 2024 2028
La plateforme vous permet d’en analyser
le comportement dans le temps B ton renseigné ) Porteteuilie global
gr@ce au backtesting. Vous visualisez ) Ailocation EUR Prudente - International Obligations EUR Flexibles
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des briques structurantes de votre
offre et s’'intéegrent & vos déclarations Supprimet fe portefeuille
d'adéquation. \
solutions paramétrable
Vousformalisez votre catalogue CIF et IAS directement
dans Wizio : typologies de produits, marché cible..
Chaque solution peut intégrer les caractéristiques B couvemance desproduts [T
d'un portefeuille modéle paramétré.
Sensibilité ESG Statut de diffusion
Votre gouvernance produit est centralisée dans l'outil " 1 e B
et peut étre exportée en PDF & tout moment.
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Agrégation,
centralisation

L'agrégation constitue le socle d'une vision patrimoniale fiable
et exploitable. Les encours sont centralisés, normalisés et
disponibles sans ressaisie, pour un pilotage client immédiat.

Membre PENELOP, Wizio récupére automatiquement les
flux transmis par les compagnies et sociétés de gestion.
Les données sont mises & jour en continu et historisées,
garantissant des informations fiables pour documenter vos
décisions et justifier vos recommandations.

Bénéficiez d’'une vision consolidée des portefeuilles, y compris
multi-compagnies. Gagnez du temps, sécurisez votre devoir
de conseil et renforcez la qualité de vos préconisations.

L'agrégation cété client étend cette lecture & plus de 2 000
établissements financiers européens, y compris hors
contrats conseillés.



Historique de l'allocation base 1000

&, Patrimoin

9 - e Z
h Données pour Excel

ABEILLE RETRAITE PLURIELLE [E550503

> @ ATHENA DEG ENGIE DECR 1.20 119816600

> O OFI INVEST EQUILIBRE MONDE 300.189000

> @ OFI INVEST ISR PATRIMOINE MONDE 284.060200

> © AVIVA RP SECURITE RETRAITE 12.490900
Assurance Vie Eurossima [ R

» @ Eurossima 39 449.380000
Assurance vie Generali

> @ Evii Europe B FR 42232278

» @ AAF-Candriam French ESG Eqs FEUR 14.609204

> @ FONDEUR 1.000000

Assurance vie Vie Plus

Lecture immédiate des
plus et moins-values

Accédez directement a une vue
claire et structurée de I'ensemble des
encours, sans retraitement manuel. La
lecture est immédiate et exploitable en

rendez-vous comme en préparation.

Analysez la  performance réelle  des
supports, les plus et moins-values latentes,

les équilibres d'allocation ainsi que le
risque et la volatilité en temps réel. Vérifiez
automatiquement  I'adéquation entre le

profil de risque de vos clients et la volatilité
de leurs contrats. Arbitrez en toute confiance
gréce a une vision factuelle et opposable.

Générez des états de comptes personnalisés
en un clic, préts a étre partagés avec vos
clients. Renforcez la lisibilité de vos échanges et
la cohérence de votre suivi patrimonial.

+ B,56

B Etat de compte

@ Les plus ou moins values ne sont disponibles que sl Ihistorique dagrégation est trangmis par lo compognie ou que vous agrégez depuis au moins 12 mois

970.40€
222.03€
160.39€

1 524.49€

1.00€

165.75€
136.90€

1.00€

a Analytics

B Rapport périodique annuel

Valeur Poids Prix d'achat
247 524¢€
116 270.03€ 12/11/2024 4697 % 1000.00€ 354657€ -2
66 650.96€ 12/11/2024  26.93% 210.93€
45 560.42€ 1211/2024 1841 % 158.58€
19.042.25€ 1211/2024  7.69% 1 524.49€ 000§ I
39 449¢€
39 449.38¢€ 25/08/2025  100.00% 210.93€
9001€
7 000.00€ 28/11/2025  77.77% 210.93€
2000.00€ 28/11/2025  2222% 158.58€
1.00€ 28/11/2025  001% 1524.49€

178 434¢€
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MiA, votre copilote |A

Elle prépare, suggére
et organise, vous restez
maitre de vos décisions

Mia est l'intelligence artificielle intégrée a&
Wizio, un véritable collaborateur qui comprend
le contexte de chaque client et automatise
les tdches répétitives de votre quotidien.

Vous arrivez & chaque rendez-vous parfaitement
préparé, gagnez du temps sur les comptes rendus
et les tches réglementaires, tout en conservant
une vision claire et actualisée de chaque client.

4 ™
- -
Bonjour Jean, par quoi commence-t-on ?
Déposer ici un document a traiter
CO Développer mon ucti\rité) @ Sécuriser ma conformité @ Mieux m'organiser ® Mieux utiliser Wizio

11 contacts « PER » sans souscription 298 prospects, 8% sollicités

Construire la campagne — Prioriser —

5 clients a fort potentiel patrimonial 12 clients ambassadeurs

Préparer lapproche — Lancer le parrainage —
\ S/

Q MiA reconnait vos documents

et enregistrements

Déposez un enregistrement audio de
rendez-vous, elle en fait une fiche prospect.
Transmettez un avis d'imposition, elle met &
jour le profil de votre client.

Q MiA se personnalise et s’adapte a

votre pratique

Elle parle comme vous, s'ajuste au degré
de compréhension de vos clients et cerne
vos priorités : Mia devient un vrai moteur de
croissance pour votre cabinet.

Q MiA identifie vos opportunités
de développement
Elle identifie vos clients & fort potentiel et
vous suggeére la prochaine action : qui
recontacter, quelle campagne lancer, quoi
recommander.

Q MiA ne partage jamais vos données
avec d'autres IA
Elle est une IA locale installée sur les
serveurs Wizio. Vos données restent au
sein du CRM et ne servent pas & entrainer
d’autres modéles.



Retrouvez I'essentiel, repérez les opportunités

Mia centralise et enrichit automatiquement chaque dossier client au fil de vos échanges,
sans ressaisie. Elle repére les opportunités : un produit & proposer, un moment clé pour
recontacter, une priorité & anticiper.

Travailler sur le client épinglé

z e Gilles Lallouche

£ ns - client depuis 201
Mode Expert - Orienté consell
Aujourd'hui Demain

03 Juillet
v MIA analyse la fiche client, Mistorique et la conformité

i= L'essentiel @ aborder

Gilles LELLOUCHE Anniversaire de Gilles Lellouche aujourd’hui — |l féte ses 58 ans : ouvrir loppel par des

l'occasion de cet appel spontané

Stratégie de versement sur le PER — Envisager des versements réguliers sur le PER indiv
bénéficier de lavantage fisca
Antoine DUPONT

Préparation de la transmission du patrimeine — Etudier | cturation des actifs (SCi

pour optimiser la transmission aux enfants (Louisette 14 ar mon 16 ans)

FAUVEL Marc
Consolidation des contrats d'assurance vie — Evaluer la pertinence de regrouper certe

gestion et réduire les frais

Faire la conformité Planification de la retraite du conjoint — Anticiper les besoins financiers liés a la retrait:

@ 61 ans)

, Passer alabanque v MiA analyse les points de vigilance du client

A\ Vigilance

Personne politiquement exposée (PPE) — Statut nécessitant une vigilance renforcée et uni
e Derniéres sessions - Gilles LELLO.. 4 sessions Obligations déclaratives FATCA — Citoyenneté américaine impliquant des déclarations fis

Appel spontané - Gilles LELLOUCHE Résidence fiscale hors France — Nécessité de documenter la résidence fiscale pour se con

v MiA identifie les questions clés a poser au prospect..

© Questions clés a poser

Situation familiale et projets de vie — mariage, enfants, projet dachat, trans

Prépa rez Vos rendez-vous Patrimoine existant et établissements — contrats et comptes détenus aillel
en toute sérénite e

MiA finalise la logistique du rendez-vous découverte

Avant chaque rendez-vous, Mia passe § Logistique
en revue le dossier client et vous signale
I'essentiel : un point de vigilance, une
question a poser, une échéance a venir. Format — présentiel en agence a privilégier pour un premier contact, visioc

Durée prévue — 45 a 60 minutes, premier entretien de découverte sans enc

Elle va plus loin en vous proposant la prochaine Vv MiA prépare l'ouverture du dossler réglementaire du client.
action la plus pertinente selon la situation du
client, et peut méme s’en charger directement. Giberis dossier riglementclve

Par exemple, en préparant le dossier MIA peut initialiser le dossier réglementaire du client pour ce premier rendez-vous
réglementaire & votre place. Vous arrivez &
chaque rendez-vous préparé, sans rien avoir
eu a chercher vous-méme.

Créer le dossier réglementaire




10

My Wizio

Votre portail client en
marque blanche

My  Wizio est votre interface de
communication avec vos clients : un espace
interactif et sécurisé aux couleurs de votre
cabinet.

Echongez avec vos clients, centralisez
les documents dans des coffres-forts
numeériques que vous pouvez partager de
maniére sécurisée avec Vvos partenaires,
banques, experts-comptables ou autres.
Pilotez 'ensemble depuis une interface unique
intégrant la visioconférence.

Vos clients accédent a leur patrimoine,
mettent a jour leurs données et suivent
leurs investissements en temps réel

Vous gagnez en réactivité, eux en autonomie.

Une relation conseil renforcée et digitalisée.

Patrimoine immobilisr

L]
W Tableau ds bord

Synthése a 360°

) Tableau de bord

!j“’ Situation familiale

) Marié(e), 2 enfants

Synthése du patrimoine immobilier

: Waleur estimée Revenus bruts annuels

~ 1572250¢€ 29253¢€

-

ventilation par destination

- 44% RP[RS ‘

- 38% Locatif Nu

== |6% Locatif Meuble

- % Autre blen

Synthése de l'endettement

Taux d'endetternent CRD Saisi Revenus

2% 240 427¢ 260 499¢€

Evolution de fendetterment sur les 10 ans 4 venir

2% 2% 2% 18% 1B% 8% 7R 13% 13% 18%

Revenus locotits pris an compte & houteur da 70% (contrainte HESE)

Patrimoine linancier Assurance & prévoyance Crédits

- Valeur estimée

—' 3019790¢€

Ventilation par horizon

Q Accés simplifié aux comptes et

aux documents : Grdce 4 une

interface intuitive et un coffre-fort
numérique sécurisé.

Q Mise & jour autonome des
informations patrimoniales : Vos
clients renseignent leurs données
et réalisent leurs parcours de
conformité.

Q Outils de communicationintégrés:
Partage dedocuments, messagerie
sécurisée, visioconférence et
partage d’'écran.

Q Agrégation coté client : Vos
clients agrégent eux-mémes leurs
comptes, vous offrant une vision
patrimoniale compléte, y compris
sur les actifs que vous ne gérez pas.

Fiches pratiques Mon compts 3"

¥

Mes documents

Complétude du profil

97 %

Synthése du patrimoine financier

{g! Alouter un compte externe
Revenus bruts annuels

5364€ ., Conneclez vos

bangques, compagni

autres établissemants financiers

rance . Vous pourres ainsl

retrouver en un seul endroit lensemble de vos octifs

AJOUTER UN COMPTE EXTERNE

Synthése fiscale

THTTTTTT e

Connectez et synchronisez
vos données a MyWizio

WE)

Cholx de < "
Rechercher parmi 2000+ établissements
I'établissement K P
Sélectionnez celui que
vous souhaitez utiliser
Banque
Européenne e
Identifiants du compte Crédit Mutuel
Salection des comptas CAISSE
-4 BoursoBank f//_s D’EPARGNE
=8 Farticuliers
Redirection
T Crédit & Mutuel

Tous les établissements

n American Express

b Tl 0 =Ta] =



Une solution connectée en API

Un réseavu solide de
partenaires

Wizio s'intéegre nativement avec les meilleurs
outils du marché. Connectez vos solutions
d'analyse, de projection et de préconisation
directement depuis votre CRM, sans rupture de
flux.

Travaillez dans un environnement unifié tout
en gardant la liberté de choisir vos partenaires.
Notre écosystéme ouvert vous donne acceés a
des tarifs exclusifs négociés et & une intégration
facilitée dans notre CRM.

§ Figen Ai

IA dédiée au conseil patrimonial
pour analyser, rédiger, sécuriser
et automatiser vos décisions
d’investissement.

La solution Saas tout-en-un qui
centralise I'information, automatise
I'ingénierie patrimoniale et sécurise
un conseil sur mesure d forte valeur
ajoutée.

@ LaBienveillanceFinanciere E AV E S T

Un service d’'ingénierie patrimoniale Synchronisation et suivi des produits

déléguée : recommandations clés structurés : Analyse produits, alertes

en main pour transmission, cession sur les événements, consolidation

et optimisation du dirigeant. automatique du portefeuille,
génération de reporting.

simuLABoX § ¢ 5 Upsys

Logiciel d'ingénierie Synchronisation et suivi
patrimoniale des produits structurés:
dédié aux bilans, Analyse produits,
simulations alertes, consolidation
et stratégies automatique du
d’investissement. portefeuille, reporting.

Vos profils clients en
analyses détaillées,
projections chiffrées
et recommandations

pédagogiques.




Vous souhaitez demarrer I’aventure avec
Wizio ? Migrez sans risque.

R R R S
Migraﬁon de données Wizio prend en charge nativement
la migration automatisée depuis les
principales solutions concurrentes.
Condui-l-e du Chqngemen-‘- Nos eXperts métier Comprennent VOS
enjeux et vous accompagnent dans la
prise en main du logiciel.
Customer Success Une équipe dédiée vous accompagne tout
au long de notre relation commerciale
pour une utilisation fluide et sereine.
Tutoriels Une bibliotheéque de vidéos pour
maitriser chaque fonctionnalité, & votre
rythme.
Webinaires Des webinaires, véritables temps de
partage, vous permettent de grandir
avec Wizio.
R T T T T

Planifiez votre démonstration avec
un conseiller dédie.

Par téléphone 04 81 91 69 69 et par e-mail : commercial@wizio.fr
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